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Abstrak
Air minum dalam kemasan (AMDK) merupakan kebutuhan pokok yang banyak dikonsumsi oleh masyarakat
modern. Alkakua merupakan produk AMDK dengan teknologi nano hexagonal yang bertujuan meningkatkan
kesehatan tubuh. Namun, merek ini mengalami kendala dalam menyampaikan edukasi dan meningkatkan
kesadaran masyarakat terhadap produknya. Penelitian ini bertujuan untuk merancang strategi visual media
promosi bagi Alkakua guna meningkatkan awareness di kalangan anak muda usia 20-26 tahun. Metode
penelitian yang digunakan adalah penelitian kualitatif deskriptif dengan teknik pengumpulan data melalui
wawancara, observasi, dan studi pustaka. Hasil penelitian menunjukkan bahwa strategi promosi yang efektif
bagi Alkakua melibatkan desain media cetak seperti poster, banner, display rak, dan merchandise dengan
pendekatan visual yang menarik dan komunikatif. Perancangan visual yang sesuai dengan identitas merek dan
psikologi warna berperan penting dalam menarik perhatian target audiens.
Kata Kunci: air minum dalam kemasan; media promosi; strategi visual

Abstract
Air minum dalam kemasan (AMDK) merupakan kebutuhan pokok yang banyak dikonsumsi oleh masyarakat
modern. Alkakua merupakan produk AMDK dengan teknologi nano hexagonal yang bertujuan meningkatkan
kesehatan tubuh. Namun, merek ini mengalami kendala dalam menyampaikan edukasi dan meningkatkan
kesadaran masyarakat terhadap produknya. Penelitian ini bertujuan untuk merancang strategi visual media
promosi bagi Alkakua guna meningkatkan awareness di kalangan anak muda usia 20-26 tahun. Metode
penelitian yang digunakan adalah penelitian kualitatif deskriptif dengan teknik pengumpulan data melalui
wawancara, observasi, dan studi pustaka. Hasil penelitian menunjukkan bahwa strategi promosi yang efektif
bagi Alkakua melibatkan desain media cetak seperti poster, banner, display rak, dan merchandise dengan
pendekatan visual yang menarik dan komunikatif. Perancangan visual yang sesuai dengan identitas merek dan
psikologi warna berperan penting dalam menarik perhatian target audiens.
Keywords: bottled drinking water; promotional media; visual strategy

1. Pendahuluan
Air minum merupakan kebutuhan pokok bagi manusia yang berperan dalam menjaga kesehatan
tubuh. Berdasarkan penelitian PERGIZI Pangan Indonesia, ditemukan bahwa 46,1% remaja dan
dewasa di Indonesia mengalami kekurangan air ringan, yang dapat menyebabkan dehidrasi ringan
dan gangguan kesehatan lainnya [1] . Selain itu, data dari International Diabetes Federation (IDF)
tahun 2022 menunjukkan bahwa Indonesia memiliki 41,8 ribu penderita diabetes tipe 1, yang
mayoritas berusia 20-59 tahun [2] . Dengan meningkatnya kesadaran akan kesehatan, produk air
minum dalam kemasan (AMDK) yang menawarkan manfaat tambahan semakin diminati.
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Alkakua adalah salah satu AMDK yang menggunakan teknologi nano hexagonal, menggabungkan
enam teknologi unggulan, yaitu hexagonal, crystalize, mineral, ionizer, alkalize, dan nano cluster.
Teknologi ini diklaim mampu meningkatkan penyerapan cairan dalam tubuh serta memberikan
manfaat kesehatan yang lebih baik dibandingkan air minum biasa. Meskipun memiliki keunggulan
ini, Alkakua menghadapi tantangan dalam mengedukasi masyarakat mengenai manfaat produknya
dan memperluas pasar ke segmen anak muda menurut situs resminya di https://alkakua.co.id/.

Hingga saat ini, strategi pemasaran Alkakua masih terbatas pada sistem distribusi member to
member dan suplai ke tempat makan tertentu. Namun, regulasi yang ketat pada platform digital
seperti TikTok menjadi kendala dalam mempromosikan produk yang dikategorikan sebagai air
kesehatan [3] [4] . Oleh karena itu, diperlukan strategi komunikasi visual yang lebih efektif untuk
meningkatkan kesadaran merek di kalangan target audiens, khususnya generasi muda berusia 20-
26 tahun, yang memiliki kecenderungan rendah dalam konsumsi air putih [5][6][7].

Penelitian ini bertujuan untuk merancang strategi visual media promosi Alkakua guna
meningkatkan kesadaran merek di kalangan anak muda. Dengan pendekatan desain komunikasi
visual, penelitian ini akan mengeksplorasi elemen desain yang sesuai dengan identitas merek dan
preferensi target audiens. Hasil perancangan ini diharapkan dapat membantu Alkakua dalam
membangun citra yang lebih kuat dan meningkatkan daya tariknya di pasar AMDK premium.

2. Metode Penelitian
Penelitian ini menggunakan pendekatan kualitatif deskriptif yang bertujuan untuk memahami dan
menganalisis strategi visual [8] dalam media promosi Alkakua. Metode penelitian yang diterapkan
mencakup tiga teknik utama: wawancara, observasi, dan studi pustaka.

Wawancara dilakukan dengan pemilik dan tim pemasaran Alkakua untuk menggali informasi
tentang tantangan pemasaran dan harapan terhadap strategi komunikasi visual yang lebih efektif.
Proses wawancara ini bertujuan untuk mendapatkan pemahaman mendalam mengenai kebutuhan
komunikasi merek Alkakua [9].

Observasi dilakukan dengan mengamati strategi promosi pesaing dalam industri AMDK. Melalui
perceptual mapping, data mengenai posisi Alkakua dibandingkan dengan kompetitor dikumpulkan
untuk merancang strategi yang lebih relevan dengan target audiens [10].

Studi pustaka digunakan untuk memperkaya landasan teoretis penelitian, mencakup literatur
tentang desain komunikasi visual, psikologi warna, dan efektivitas media promosi dalam
pemasaran produk air minum dalam kemasan [11].

Selain itu, metode analisis visual diterapkan dalam menilai efektivitas strategi promosi. Analisis ini
menggunakan pendekatan semiotika visual, yaitu bagaimana simbol, warna, dan komposisi
memengaruhi persepsi audiens. Prinsip komposisi dalam fotografi juga menjadi bagian dalam
mengevaluasi sejauh mana elemen desain berkontribusi pada branding dan kesadaran merek.

3. Hasil
Analisis Marketing Mix
Hasil wawancara dengan tim pemasaran Alkakua menunjukkan bahwa kendala utama dalam
strategi promosi adalah rendahnya kesadaran konsumen terhadap manfaat produk ini
dibandingkan dengan merek AMDK lainnya. Informasi mengenai teknologi nano hexagonal belum
tersampaikan secara optimal kepada target audiens, terutama generasi muda usia 20-26 tahun
yang menjadi sasaran utama Alkakua. Selain itu, regulasi yang ketat di platform digital seperti
TikTok membatasi ruang promosi, sehingga media offline seperti poster, display rak, dan
merchandise menjadi pilihan utama dalam strategi komunikasi[12].
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Hasil observasi menunjukkan bahwa strategi pemasaran kompetitor lebih menekankan visual
branding yang kuat dan storytelling yang menarik di berbagai media digital [13] [14] . Penerapan
perceptual mapping terhadap merek AMDK [15] lain mengungkapkan bahwa Alkakua masih
memiliki keterbatasan dalam aspek kejelasan pesan dan daya tarik visual dibandingkan dengan
pesaingnya yang sudah mapan dalam industri AMDK premium. Oleh karena itu, strategi promosi
Alkakua perlu disesuaikan dengan karakteristik target audiens yang cenderung responsif terhadap
desain yang lebih dinamis dan komunikatif[16].

Dari perspektif marketing mix 4P (Product, Price, Place, Promotion), pendekatan kualitatif
mengungkapkan bahwa product: Konsumen memiliki persepsi bahwa teknologi nano hexagonal
adalah inovasi yang menarik, tetapi kurang dipahami manfaatnya secara konkret. Oleh karena itu,
komunikasi produk perlu diperkuat melalui infografis yang sederhana dan mudah dipahami [17] .
Price: Alkakua diposisikan sebagai produk premium dengan harga lebih tinggi dibandingkan AMDK
biasa. Namun, hasil wawancara menunjukkan bahwa calon konsumen memerlukan lebih banyak
bukti ilmiah dan testimoni mengenai manfaat produk sebelum bersedia membayar harga premium
[18] . Place: Distribusi melalui sistem member to member masih cukup terbatas, dan ekspansi ke
ritel modern atau marketplace online dipandang sebagai langkah strategis untuk menjangkau lebih
banyak konsumen [19] . Promotion: Strategi komunikasi visual yang lebih interaktif, seperti
penggunaan augmented reality (AR) pada kemasan[20] atau konten edukatif di media sosial, dapat
meningkatkan engagement dan daya tarik konsumen muda yang terbiasa dengan media digital[21].

Hasil analisis ini menunjukkan bahwa strategi promosi Alkakua perlu lebih fokus pada komunikasi
manfaat produk yang lebih sederhana dan relevan bagi audiens muda, dengan pendekatan visual
yang lebih menarik dan strategi distribusi yang lebih luas. Dengan demikian, efektivitas media
promosi dapat ditingkatkan, sejalan dengan tren digital dan preferensi konsumen saat ini.

Gambar 1. Perceptual Map Air Minum Dalam Kemasan (sumber: diolah oleh Edy Chandra, 2025)

Konsep Kreatif
Perancangan media promosi Alkakua didasarkan pada strategi komunikasi visual yang mampu
menarik perhatian generasi muda, dengan mengadopsi elemen desain yang dinamis dan informatif.
Desain media promosi seperti poster, display rak, dan merchandise dibuat dengan pendekatan
estetika modern serta pemilihan warna yang sesuai dengan identitas merek. Penggunaan warna
biru yang dominan mencerminkan kesegaran, kepercayaan, dan manfaat kesehatan dari Alkakua,
sesuai dengan teori psikologi warna yang menyatakan bahwa warna biru memiliki efek
menenangkan dan dapat meningkatkan persepsi keandalan produk [22].

Strategi visual juga memperhitungkan gaya hidup target audiens, yang cenderung aktif dan
terhubung dengan media digital. Oleh karena itu, infografis sederhana digunakan untuk
menjelaskan keunggulan teknologi nano hexagonal secara lebih mudah dipahami oleh konsumen.
Selain itu, penggunaan ilustrasi minimalis dalam desain merchandise, seperti tote bag dan botol
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minum edisi khusus, diharapkan dapat meningkatkan daya tarik dan keinginan target audiens
untuk membagikan pengalaman mereka melalui media sosial, yang dapat menciptakan efek viral
secara organik [23].

Desain media promosi juga mengutamakan storytelling visual[24], di mana setiap elemen promosi
menggambarkan situasi nyata dalam kehidupan sehari-hari yang relevan dengan manfaat Alkakua,
seperti konsumsi air saat berolahraga, bekerja, atau beraktivitas sosial. Pendekatan ini sejalan
dengan temuan penelitian sebelumnya yang menunjukkan bahwa storytelling visual yang efektif
dapat meningkatkan keterlibatan emosional konsumen serta memperkuat loyalitas merek [25].

Dengan kombinasi elemen desain yang komunikatif, interaktif, dan sesuai dengan tren visual saat
ini, konsep kreatif dalam promosi Alkakua diharapkan dapat meningkatkan awareness dan
memperkuat posisi merek di pasar AMDK premium

4. Pembahasan
Perancangan media promosi Alkakua bertujuan untuk meningkatkan kesadaran konsumen
terhadap manfaat air minum nano hexagonal melalui berbagai bentuk media visual yang menarik
dan komunikatif. Dalam proses perancangan ini, dilakukan pengembangan beberapa media
promosi utama, yaitu poster, standing banner, spanduk, display rak, dan merchandise. Setiap media
promosi dirancang dengan mempertimbangkan strategi komunikasi visual yang sesuai dengan
karakteristik target audiens[26] serta prinsip desain yang efektif melalui prinsip komposisi dalam
fotografi[27]

Poster didesain untuk memberikan informasi singkat dan jelas mengenai manfaat teknologi nano
hexagonal yang digunakan dalam Alkakua. Desain layout menyajikan nuansa biru dengan
komposisi foto produk & model figure olahragawan yang besar, dan tipografi yang mudah dibaca.
Strategi visual ini sejalan dengan penelitian [28] yang menyatakan bahwa pemilihan warna dan
elemen desain yang tepat dapat meningkatkan daya tarik visual dan efektivitas pesan dalam
pemasaran.

Gambar 2. 3(tiga) varian tampilan desain visual poster produk alkakua (sumber: diolah oleh Edy Chandra, 2025)

Standing banner berfungsi sebagai media promosi yang digunakan dalam berbagai acara atau
pameran. Desain layout menampilkan visual model figur & produk, dilengkapi dengan informasi
utama mengenai keunggulan Alkakua. Tampilan foto yang minimalis digunakan untuk
mencerminkan konsep minimalis dan modern untuk meningkatkan daya tarik [29] serta
memberikan kesan eksklusif terhadap produk.

https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/
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Gambar 3. Visualisasi layout desain produk alkakua pada media xbanner (sumber : diolah oleh Edy Chandra, 2025)

Spanduk dirancang untuk menarik perhatian dalam lingkungan luar ruang, seperti event olahraga
dan kegiatan promosi lainnya. Desainnya memanfaatkan komposisi yang kuat dengan elemen
fotografi yang menampilkan aktivitas keseharian pengguna Alkakua. Berdasarkan teori komunikasi
visual, penggunaan citra yang relevan dengan pengalaman pengguna dapat meningkatkan
keterlibatan audiens dan memperkuat identitas merek [30] [9].

Gambar 4. Visualisasi layout produk alkakua pada media spanduk (sumber: diolah oleh Edy Chandra, 2025)

Display rak didesain sebagai media promosi yang ditempatkan di titik penjualan strategis. Rak ini
tidak hanya berfungsi sebagai tempat penyimpanan produk tetapi juga sebagai alat branding yang
menarik perhatian calon pembeli. Desain rak memanfaatkan konsep point-of-purchase advertising,
di mana warna, bentuk, dan pencahayaan digunakan untuk mengoptimalkan visibilitas produk di
dalam toko[31].

Gambar 5. Visualisasi layout produk Alkakua pada media Display Rak( Sumber: diolah oleh Edy Chandra, 2025).
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Merchandise seperti tote bag dan botol minum dirancang untuk meningkatkan interaksi konsumen
dengan merek Alkakua. Penggunaan desain ilustratif yang simpel dan warna yang sesuai dengan
identitas merek bertujuan untuk menciptakan daya tarik yang lebih tinggi di kalangan generasi
muda. Studi jurnal menunjukkan bahwa strategi pemasaran berbasis merchandise dapat
meningkatkan loyalitas pelanggan dan memperluas jangkauan merek melalui distribusi produk
yang dapat digunakan dalam kehidupan sehari-hari[32].

Gambar 6. Visualisasi layout pada media merchandise goddy bag produk Alkakua (sumber: diolah oleh Edy Chandra, 2025)

Gambar 7. Perancanga visual dalam format figur olahragawan yang mengkonsumsi produk Alkakua ( sumber: diolah oleh
Edy Chandra, 2025).

5. Penutup
Perancangan media promosi Alkakua berfokus pada pendekatan komunikasi visual yang strategis
untuk meningkatkan kesadaran konsumen terhadap keunggulan teknologi nano hexagonal. Dengan
mengintegrasikan elemen desain yang menarik dan sesuai dengan identitas merek, media promosi
seperti poster, standing banner, spanduk, display rak, dan merchandise dirancang untuk
memaksimalkan daya tarik dan efektivitas penyampaian pesan.

Hasil analisis menunjukkan bahwa strategi komunikasi visual yang digunakan dalam promosi
Alkakua dapat meningkatkan keterlibatan audiens melalui desain yang komunikatif, interaktif, dan
relevan dengan gaya hidup target pasar. Penggunaan infografis sederhana, elemen warna yang
mencerminkan kepercayaan dan kesehatan, serta storytelling visual yang menampilkan
pengalaman nyata konsumen menjadi faktor utama dalam membangun hubungan emosional
dengan audiens.

https://creativecommons.org/licenses/by-sa/4.0/
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Selain itu, pendekatan pemasaran berbasis pengalaman melalui merchandise dan display rak di
titik penjualan strategis memberikan peluang lebih besar bagi Alkakua untuk meningkatkan brand
awareness serta memperkuat posisi sebagai produk premium dalam kategori air minum dalam
kemasan.

Namun, penelitian ini memiliki beberapa keterbatasan, termasuk kendala teknis dalam
pengambilan gambar dan faktor cuaca yang dapat mempengaruhi hasil fotografi. Faktor
pencahayaan yang tidak stabil di beberapa lokasi juga menjadi tantangan dalam menghasilkan
visual yang konsisten dan menarik. Oleh karena itu, penelitian lanjutan dapat lebih mengeksplorasi
solusi teknis untuk mengatasi kendala ini. Sebagai rekomendasi, strategi promosi digital berbasis
fotografi dapat dikembangkan lebih lanjut dengan memanfaatkan platform media sosial,
penggunaan teknik sinemagraf dan augmented reality (AR), serta kolaborasi dengan fotografer
profesional atau influencer visual. Pendekatan ini dapat membantu meningkatkan keterlibatan
audiens secara digital dan memperkuat positioning Alkakua di pasar yang semakin kompetitif.

Dengan demikian, strategi perancangan media promosi yang telah dikembangkan dalam penelitian
ini diharapkan dapat memberikan kontribusi positif dalam memperkuat identitas merek Alkakua
dan meningkatkan daya saingnya di pasar AMDK premium.
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